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SGS Doors A/S styrker ejerkredsen
med Michael Cassøe, Stig Bundgaard
og Vækst-Invest, der sammen skal
accelerere den kommercielle udvikling
Ikast-virksomheden SGS Doors A/S tager næste store skridt i virksomhedens
udvikling. Vækst-Invest træder ind i ejerkredsen sammen med Michael Cassøe og
Stig Bundgaard, og ambitionen er klar: SGS Doors skal vokse – uden at gå på
kompromis med det, virksomheden er bygget på: stærke kunderelationer, høj
kvalitet, fleksibilitet og levering til tiden.

Efter 30 år med Leif Pedersen ved roret får SGS Doors nu en styrket ejerkreds og et øget
kommercielt fokus. Vækst-Invest træder ind som ny medejer, mens Michael Cassøe indtræder som

midlertidig direktør. Michael Cassøe har været ejerleder af virksomheden Cassøe A/S, hvor han har

opbygget solid erfaring som ejerleder og fra udviklingen af en virksomhed der leverer til VVS samt

køkken/bad branchen. Hans branchekendskab og forståelse for både kunder, produkter og



forretning bliver en vigtig del af den videre udvikling af SGS Doors. Michael Cassøe varetager posten

som midlertidig direktør, indtil SGS Doors i løbet af 2027 har fundet en permanent direktør med
stærke kommercielle kompetencer. Herefter vil han tiltræde rollen som bestyrelsesformand.

Stig Bundgaard indtræder samtidig som bestyrelsesmedlem og medejer. Med Stig Bundgaard

kommer der samtidig betydelig kommerciel og skaleringsmæssig erfaring ind i ejerkredsen.

Stig Bundgaard har tidligere været medejer af IT Relation og var efterfølgende en del af ejerkredsen
i itm8.

Hans erfaring ligger blandt andet inden for kommerciel udvikling, vækst og opbygning af stærke

virksomheder med ambitioner om at tage markedsandele.

Stifter Leif Pedersen stopper som direktør, men fortsætter som bestyrelsesmedlem og medejer.
René Kjær fortsætter som fabrikschef og øger sin ejerandel.

Skal vokse – uden at miste det, der gør SGS stærk
SGS Doors udvikler og producerer skræddersyede køkken- og badfronter i en bred vifte af

materialer, herunder laminat, malet MDF, melamin, finer og massivtræ.

Virksomhedens styrke ligger i kombinationen af høj kvalitet, stor fleksibilitet og evnen til at levere

hurtigt og præcist – uanset om kunden har brug for fronter til ét enkelt køkken eller store serier.

Det fundament skal ikke ændres. Tværtimod skal det bruges som afsæt for næste fase.

Ambitionen er at gøre SGS Doors endnu stærkere kommercielt og samtidig fastholde den tætte
relation til kunderne, som har været afgørende for virksomhedens udvikling gennem tre årtier.

Det betyder blandt andet et øget fokus på salg, nye kunder, produkt- og konceptudvikling samt

endnu tættere samarbejde med eksisterende og nye kunder.

Flere kunder, mere forretning og fortsat høj service – med SGS Doors som den
fleksible og pålidelige partner, kunderne kan regne med.

Samtidig med fokus på den organiske vækst vil den nye ejerkreds aktivt undersøge mulighederne

for at udvide virksomheden gennem opkøb af virksomheder i branchen der kan giver synergier.



Kommercielle kræfter skal sætte mere fart på SGS Doors
Sammen med Vækst-Invest skal Michael Cassøe og Stig Bundgaard være med til at skabe næste

kapitel i SGS Doors – med et klart fokus på at udvikle forretningen, vinde nye kunder og samtidig

fastholde den høje service og leveringssikkerhed, som SGS Doors er kendt for.

Leif Pedersen, Stifter og bestyrelsesmedlem, SGS Doors

”Det har været en fantastisk rejse at bygge SGS Doors op gennem 30 år, og jeg er både stolt af

det, vi har skabt, og meget bevidst om, at virksomheden nu står et sted, hvor der er mulighed for

at tage næste skridt. Det vigtigste for mig er, at vi bygger videre på det fundament,

medarbejderne og vores kunder har været med til at skabe.

Vi har altid haft kunden i centrum. Fleksibiliteten, kvaliteten og evnen til at levere til tiden er en

helt central del af SGS Doors, og det skal det blive ved med at være. Med den nye ejerkreds får vi

samtidig nogle stærke kommercielle kræfter ind, som kan være med til at åbne nye døre og få

endnu flere kunder til at få øjnene op for, hvad SGS Doors kan.”



René Kjær, Fabrikschef og medejer, SGS Doors

”Vi har en stærk produktion og nogle meget dygtige medarbejdere, som hver dag gør en forskel
for vores kunder. Vores opgave bliver nu at bygge videre på det, vi allerede gør godt, samtidig

med at vi får endnu mere fart på den kommercielle del af forretningen. For mig er det vigtigt, at

vækst ikke må ske på bekostning af kunderne og vores dygtige medarbejdere. Tværtimod. Jo

flere kunder vi skal servicere, jo vigtigere bliver det at vi og vores medarbejdere, fortsat kan
levere den samme fleksibilitet, kvalitet og præcision, som vores kunder kender os for i dag.”



Michael Cassøe, Direktør, SGS Doors

”SGS Doors har et stærkt udgangspunkt. Der er en attraktiv forretning, dygtige medarbejdere,
stærke kunderelationer og ikke mindst et produkt, hvor virksomheden har nogle klare

kompetencer. Nu skal vi have endnu mere fokus på at omsætte det fundament til vækst.

Vi skal være mere offensive på markedet. Vi skal ud at vinde nye kunder, vi skal udvikle vores

produkter sammen med kunderne, og vi skal hele tiden spørge os selv, hvor vi med vores
kundefokus kan gøre deres hverdag lettere og deres forretning bedre.

Samtidig skal vi passe på det, der har gjort SGS Doors til det, virksomheden er i dag. Kunderne

skal fortsat opleve høj kvalitet, fleksibilitet og levering til tiden. Det er ikke noget, vi skal ændre –

det er noget, vi skal skalere. Dette i en branche som jeg har kendt til i mange år”

Dennis Albæk, Vækst-Invest

”Vi har fulgt SGS Doors gennem noget tid, og vi er meget imponerede over virksomhedens

leverancemodel, som giver stor fleksibilitet til kunderne i en høj kvalitet og ikke mindst til tiden.

Leif, René samt de dygtige medarbejdere har bygget et stærkt fundament, som vi har tænkt os
at bygge videre på. Vi vil tilføje et øget fokus på det kommercielle og har stor tiltro til at det hold

vi har bragt sammen i form af, Michael Cassøe som midlertidig direktør samt Stig Bundgaard i

bestyrelsen, kan være med til at forløse potentialet.”

For yderligere kommentarer kontakt:

Leif Pedersen, Stifter og bestyrelsesmedlem, SGS Doors Telefon +45 2345 2610

Michael Cassøe, Direktør, SGS Doors Telefon +45 2399 7035

Stig Bundgaard, Bestyrelsesmedlem Telefon +45 2560 0667

Dennis Albæk, Vækst-Invest Telefon +45 6013 3066



Om SGS Doors

SGS Doors A/S er en dansk virksomhed, stiftet i 1995
af Leif Pedersen (oprindeligt under navnet Snedker
Gaarden Sunds) og hjemmehørende i Ikast.
Virksomheden er en markedsledende leverandør af
skræddersyede fronter til køkken- og badmøbler i
Danmark og udvikler og producerer i en bred vifte af
materialer til køkken- og møbelproducenter i hele
Skandinavien, kendetegnet ved hurtig, "just-in-time"
levering efter individuelle mål. SGS Doors beskæftiger
omkring 60 medarbejdere og har egen
produktionsejendom på over 11.000 m² i Ikast.

Læs mere på www.sgs-doors.dk

Om Vækst-Invest

Vækst-Invest er en kapitalfond med fokus på små og
mellemstore virksomheder, primært i Jylland.
Fondens investeringsfokus er virksomheder med en
omsætning på op til 150 millioner kroner.

Læs mere på www.vaekstinvest.dk

https://www.sgs-doors.dk/
https://www.vaekstinvest.dk/

